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Ens pot ser de gran utilitat avaluar el rendiment dels comptes d’alguns clients, especialment analitzar el 

benefici real que generen les vendes realitzades a comptes especials, com ara les residències.

El Nixfarma permet obtenir un informe detallat del marge brut de les operacions, sempre que la 

farmàcia gestioni correctament els preus en la recepció de comandes per calcular el preu mitjà 

ponderat de compra.

En aquest butlletí veurem com generar l’informe de rendibilitat de clients i com interpretar les dades de 

forma desglossada.
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Accedim al menú Vendes → Informes → Rendibilitat de clients.
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Primer indiquem els criteris que volem aplicar a la consulta:
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Seleccionem si volem consultar uns 
clients determinats o, per defecte, de 
tots.

Indiquem el període de temps a consultar. En 
aquest exemple agafarem el gener de 2026.

Si treballem amb comptes majors, aquesta opció 
permet incloure o excloure els subcomptes de la 
consulta.



Un cop tenim el resultat, veurem una relació de dades dels clients consultats amb el marge inclòs.
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Els imports acumulats a PVP.

Preu mitjà ponderat de compra i 
el marge obtingut d’aquest client.

El percentatge del marge obtingut 
en referència al PVP.



SEMPRE AL TEU SERVEI
Bon Treball
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