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Una de les opcions que trobem en la nova versió de Nixfarma és l’Informe de rendibilitat dels clients.

Aquesta opció ens informa, entre altres coses, del càlcul del marge brut del client (Diferència entre imports de

venda a PVP i vendes a preu de compra) per tal d’analitzar la rendibilitat dels clients de la farmàcia.

A continuació veurem un exemple de com realitzar aquest informe.
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· Accedim a l’opció de menú Vendes Informes Rendibilitat de clients:
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· Primer indiquem els criteris de la consulta:

Quin període de temps volem
consultar

Seleccionar si es vol realitzar la consulta de
només una part dels clients o, per defecte,
de tots.

En cas de treballar amb compte majors, com
residències per exemple, aquesta opció
permet excloure o incloure de la consulta
els subcomptes d’aquesta..
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· Al resoldre la consulta veurem una relació de dades dels clients consultats com el marge dels mateixos.

Imports acumulats a PVP,
descomptes i PVP Net
(sense descompte.

Preu mig ponderat de compra i el
marge obtingut amb aquest client
en preu.

El percentatge del
marge obtingut en
referencia al PVP o al
Preu Net.
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· Amb aquestes tres dades de la imatge podem analitzar quins són els clients amb més rendibilitat de la farmàcia:



SEMPRE AL TEU SERVEI
Bon Treball
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